“Un outil puissant pour les agents immobiliers qui souhaitent se
démarquer en valorisant les biens de maniére transparente et
~ en répondant aux attentes croissantes de leurs clients.”

En offrant 'expertise bien- ’ ’

étre, vous ne vendez pas
seulement un logement,
vous vendez un cadre de vie.

Votre valeur ajoutée :
e Vous différencier par Uinnovation, Uexpertise, le conseil et
la qualite de service
e Vous engager dans une démarche RSE forte etune avance
réglementaire
e Vous développer en proposant un service inéedit pour

accroitre vos parts de marcheé
e Securiser vos transactions et valoriser vos biens

Le DBE est le premier indicateur de qualité de vie
cong¢u pour mesurer et analyser les facteurs
de bien-étre en conditions réelles d’occupation.

Une analyse compléte des facteurs de bien-étre

Avantages pour vos clients :

Brit Vibrations  Luminosité  Qualite de Radan  Temparcers  Vos vendeurs attirent davantage d’acheteurs et réduisent
leur marge de négociation en faisant preuve de
transparence

Une expertise en toute simplicité  Vos acheteurs bénéficient d’un nouveau critére de choix et

d’une confiance accrue pour le bien convoité
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Ne laissez pas le ’ ,

bien-étre au hasard :
faites-en un
argument de vente !
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